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Krannich

Solar apuesta
por el mercado
britanico
Potresoscon e €1 valen s, puesa oo

paises con conciencia energética renovable
» Preve facturar 520 millones de euros en 2010

MERCALEVANTE VALENCIA

B El Grupo Krannich Solar, uno
de los cinco distribuidores de
sistemas fotovoltaicos mas im-
portantes en Europa, ha abierto
una delegacién en el Reino Uni-
do como parte de su politica de
expansion en el mercado inter-
nacional.

Esta apertura coincide con la
aprobacién del real decreto
1565/2010 que regula la energia
solarfotovoltaicaen Espana, yque
reducirdacasilamitad elvolumen
delmercado solar de nuestro pais.
Enestesentido, el Grupo Krannich
apuesta por nichos de mercado
donde se consideraalasolar como
una energia de futuro y con un
gran potencial de crecimiento.

Conuna trayectoria de 15 afios
en el sector fotovoltaico, esta em-
presaalemana, de origen familiar,
inicié su implantacién interna-
cional en 2004 con la apertura de
sus primeras delegaciones en Es-
pafayen EEUU. Enlaactualidad
cuenta con una plantilla de més
de 250 trabajadores y un total de
16filiales en todo elmundo (Fran-
cia, Italia, Grecia, Alemania, Es-
pana, Republica Checa, Bélgica,

Reino Unido, Corea del Sur,
EEUUY Chile).

El Grupo Krannich Solar prevé
cerrar este ejercicio con una fac-
turacién de 520 millones de euros,
lo que supone un incremento del
60% sobre la cifra alcanzada en
2009. Asimismo, la potencia total
comercializada por esta compa-
niaalcanzardlos30omWen 2010,
lo que le sittia entre las empresas
lideres del sector solar europeo. El
crecimientomedio porafiode po-
tencia comercializada desde 2002
ha sido del 70% y Krannich Solar
estima alcanzar los 1.100 mW en
2012.

La delegacién de Valencia, en
lalocalidad de Picanya, represen-
ta la primera apuesta del Grupo
por el mercado espaiol. En esta
divisién espanola de la distribui-
dora de componentes para insta-
laciones fotovoltaicas cuenta con
una plantilla de 33 empleados y
una facturaciéon media anual de
85 millones de euros. Por su par-
te, entre los planes de futuro del
Grupo Krannich se encuentra la
apertura de nuevas delegaciones
en otros continentes.

La apertura de la filial britdni-

i

Sede de la compaiiia Krannich Solar en Valencia. mercatevante

ca en el Parque de negocios Sut-
tonsenReadingrespondealane-
cesidad de dar cobertura a un
mercadoincipiente enlaimplan-
tacién de esta energia renovable.
Segtin apunta el director ejecuti-
vodeKrannich Solar UK, Juan Ro-
mera-Wade, «el objetivo es llegar
a ser un proveedor de materiales
fotovoltaicos fiable para todas las
islas britanicas y formar parte de
manera responsable del proceso
de la revolucién verde de este
pais».

Krannich UK entra en el mer-
cado britanico justo después de
la aprobacién de la tarifa de in-
yeccién ared, lo que permitira al
grupo empezar a trabajar con los
early adopters o consumidores
prematuros de la tecnologia so-
lary con las empresas instalado-
rasrecién establecidas que estan
experimentando un crecimiento
exponencial.

El grupo se ha marcado como
objetivo llegar a ser una voz pro-

activa de la industria fotovoltaica
inglesa, convencidos de que «el
uso delasenergiasrenovablesnos
ayudard aindependizarnos delas
soluciones energéticas tradicio-
nales, basadas en los combusti-
bles fésiles», apunta Juan Rome-
ra-Wade. En este sentido, Kran-
nich UK ya estd colaborando con
la Cdmara de Comercio del Valle
del TAmesis, laUniversidad de Re-
adingyel Consejo de Wokingham
enel campo delas «iniciativas ver-
des» para conseguir crear en el
Reino Unidouna concienciadela
eficiencia y sostenibilidad de los
sistemas fotovoltaicos.

Decimoquinto aniversario

Fundada en 1995 por Kurt y Axel
Krannich, esta compaiiia es una
de las empresas proveedoras fo-
tovoltaicas més grandes de Euro-
pa. Como suministradoradel sec-
tor solar, Krannich Solar se dedi-
ca a la distribucién de todos los
componentes necesarios para

ponerenmarchainstalaciones fo-
tovoltaicas como mddulos, inver-
sores, sistemas de montaje, co-
nectoresy cableado. Ensusinsta-
lacionesrealiza también estrictos
ensayos de calidad, ofrece servi-
cio y asesoramiento técnico en el
proceso de disefio, venta e insta-
laciény cursos de formacién para
instaladores.

Unodesusejesdiferencialeses
el soporte financiero que ofrece,
ya que tramita la gestién de ava-
lesparalafinanciaciéon delos pro-
yectos de sus clientes gracias a su
so6lida posicién en el mercado fo-
tovoltaico. Las delegaciones del
grupo estan en Francia (Lyon y
Toulouse), Italia (Turin y Bolo-
nia), Grecia (Atenasy Tesaldnica),
Alemania (Stuttgart y Munich),
Espana (Madrid y Valencia), Re-
publica Checa (Brno), Benelux
(Merelbeke), Reino Unido (Rea-
ding), Coreadel Sur (Seul), EEUU
(Nueva Jersey) y Chile (Antofa-
gasta).
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